
 

 

Bereichsleiter (m/w) Flugbetriebsflächen 
Bauindustrie 

 

Unternehmen: Mittelständisches Unternehmen / eigenständiger Geschäftsbereich / 

Teil eines global agierenden Traditionsunternehmen 

 

Standort: Metropol-Region Rhein-Main  

 

Kernaufgaben: Vertrieb und Business Development; Ausschöpfung des Marktpoten-

zials national sowie international; Realisierung der Umsatz-/Absatzpläne; Umsatz- und 

Vertragsverantwortung; Akquisition von Neukunden; Betreuung von Bestandskunden; 

Relationship-Management Flughafenindustrie; Messeauftritte und Präsentationen auf  

Fach- und Schulungsveranstaltungen; Führung, Motivation und Weiterentwicklung der 

Mitarbeiter  

 

Profil: Erfolgreich absolviertes technisches oder wirtschaftswissenschaftliches Studi-

um und/oder eine kaufmännische und/oder technische praktische Ausbildung; mehr-

jährige Berufserfahrung im Bereich Vertrieb/Account Management/Business Deve-

lopment in der Bauindustrie (Tiefbau, Straßenbau etc.), idealerweise im Bereich Flug-

betriebsflächen; belastbares Netzwerk in der Flughafen-Industrie; Führungserfahrung, 

akquisitorisches Geschick; Kunden- und Zielorientierung; hohe Eigenmotivation; Prä-

sentations- und Kommunikationsfähigkeit; fließende deutsche und englische Sprach-

kenntnisse 

 

 

 


